Checklist zdarma: jak maklér ziska vic
nabidek

Prehled krokd z ¢lanku na jedné strance k vytisténi.

O Kolik to bude stat a co za to dostanu. Provize je prvni véc, na kterou se ptd — a ticho
o ni pUsobi, Ze si ji netroufate obhdjit.

O Co konkrétné udélate. ,Postaram se o vSe” nic neznamena. Home staging, fotograf,
pravni servis, prohlidky, vyjedndvani — vyjmenované kroky plsobi jinak nez obecny slib.

O Znate moji lokalitu?. Majitel bytu na konkrétnim sidlisti chce maklére, ktery zna ceny
pravé tam.

O Prodal jste uz néco podobného?. Ne obecné, ale podobnou nemovitost v podobné
situaci.

O Jak dlouho to potrva. | orientacni odpovéd je lepsSi nez zadna.

O Vlastni stranka ,,Chci prodat”. S vlastnim nadpisem a vlastni adresou, aby se dala
najit ve vyhledavani a odkazat na ni z profilu i z inzeratu.

O V43 postup po krocich. Od prvni schiizky po pfedani kli¢d. Cim konkrétné&jsi, tim lepsi.

O VaSe fotka a jméno. Majitel si vybira ¢lovéka. Anonymni web s logem kancelare tohle
neunese.

O Lokalita, ve které pUsobite. Konkrétni mésta a Ctvrti, ne ,,Praha a okoli“.
0 Recenze od majiteld, ne od kupcd. K tomu se jesté vratim — je to nejcastéjsi chyba.

Cely rozbor najdete na strance Jak maklér ziska ndbory pres web.
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